- ® @

. MUIT® +
- GESTA® .

I Anais da Semana Cientifica e de Extenséo
- Escola de Negdcios - Univali
—® Curso de Administracao

Campus de Tijucas

—a

o ANALISE DA FORMACAO DO PRECO DE VENDA DE UMA PEQUENA
EMPRESA. UM ESTUDO DE CASO DA MORAES CARIMBOS
ﬁ
® Jessica Caroline Grudkat
Luci Da Silva | 2
| uciana Da Silva Imeton
RESUMO
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A gestdo de custos é essencial para a sobrevivéncia das organizagbes, sendo que a alta
competitividade no mercado, requer que 0s gestores possuam conhecimentos e controle total sobre
0s gastos e com isso facilitar a tomada de decisdo. Diante disso, este estudo tem por objetivo
analisar a formacéo do preco de venda praticado atualmente pela empresa Moraes Carimbos. Para
—e alcancar este objetivo, utilizou a metodologia da pesquisa descritiva-exploratdria, com abordagem
qualitativa, sendo apropriada para compreender e analisar o contexto da empresa, 0s instrumentos
| o utilizados foram uma revisao bibliogréafica e documental, e a tipologia um estudo de caso. Os
° participantes da pesquisa, foi o proprietario que é o gestor que toma as decisdes, e um funcionario

da empresa. O método de analise dos resultados, foi através de quadros, tabelas e gréficos. O
— resultado da andlise deste estudo possibilitou identificar que dezoito produtos da empresa sdo
— vendidos abaixo da margem de lucro projetado de 20%, com isso confirma-se que 0S precos

-1 ¢ praticados atualmente pela empresa estdo abaixo do preco sugerido pelo mark-up, assim a empresa
o objeto deste estudo sendo uma pequena empresa que atua sem controles internos e de custos,
comprova-se desse modo, que para a lucratividade e continuidade do negdécio é fundamental que
seja revista a forma como a empresa realiza atualmente a formacéo do preco de venda.
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